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•	 Integreert 
het volledige 
inkoopproces

•	 Geeft inzicht in 
uitgavenpatronen

•	 Vereenvoudigt 
contractbeheer

•	 Centraliseert 
leveranciers- 
informatie, 

automatiseert 
onboarding en 
monitort prestaties

•	 Biedt volledig 
projectoverzicht voor 
soepele overdracht 

Branche
Landbouw
Locatie
Wereldwijd; Hoofdkantoor: 
Nederland 
Grootte 
Meer dan 4.600 
werknemers; 8.000 leden; vijf 
dochterondernemingen 
Product 
Unit4 Source-to-Contract by 
Scanmarket (S2C)

Belangrijkste statistieken

Uitgavenanalyse

Vertrouwde, realtime 
uitgavenanalyse 
maximaliseert 
besparingen

Contractbeheer

Vereenvoudigde 
contractopstelling 
en -beheer

Beheer van 
leveranciers

Concurrentievoordeel 
dankzij slimme 
inzichten van 
leveranciers

Royal Cosun

ResultatenVereenvoudigde werving maakt 
van inkoop een strategische 
motor voor wendbare verandering
Royal Cosun is een grote internationale agro food 
coöperatie met 8.000 telers en productie verspreid 
over zes landen. Moderne, eenvoudige Unit4 Source-to-
Contract by Scanmarket (S2C) ondersteunt de inkoop 
als strategische kracht bij het vormgeven van Cosun’s 
“Unlock 30”-strategie voor groei en transformatie.

De “Unlock 30”-strategie van Royal Cosun richt zich op gezonde prestaties, gerichte 
groei en duurzaamheid in de gehele keten. Als onderdeel hiervan wilde het bedrijf de 
inkoop opnieuw vormgeven: van een gefragmenteerd, transactioneel backofficeproces 
gericht op efficiëntie naar een hoeksteen van strategische besluitvorming die innovatie 
stimuleert en de efficiëntie optimaliseert die verder gaat dan alleen bedrijfsresultaten.

De uitdaging

Hoe heeft Unit4 geholpen?

“S2C biedt een ongekend inzicht in de levenscyclus van onze 
contracten, waardoor de besluitvorming verbetert. Uiteindelijk 
geeft dit het bedrijf meer controle over hoe het geld uitgeeft.

Zoë Nijland, Data and Tender Manager, Royal Cosun

“
Uitgaven- 
analyse Inkoop Contract-

beheer

Cloud

S2C

Creëert strategische 
waarde
Zorgt ervoor dat de 
inkoopfunctie van Cosun 
een strategische kracht 
is bij het vormgeven van 
de “Unlock 30”-strategie.

Beheert slimmere 
uitgaven
Biedt volledig inzicht in de 
inkooppatronen, prestaties 
van leveranciers en 
uitgaventrends van Cosun.

Vergroot flexibiliteit
Verplaatst collega’s 
van handmatige, op 
Outlook gebaseerde 
prijsafspraken naar 
flexibele, collaboratieve 
en geautomatiseerde 
werving.

https://www.unit4.com/our-customers

