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Avtalshantering

Bristande kontroll på avtal försvårar ett 
effektivt och kostnadsmedvetet inköpsarbete
God avtalshantering är en grundförutsättning för framgångsrik upphandling. Med 
Scanmarket blir det enkelt att konsolidera avtal, förbättra informationen, samarbeta 
med intressenter samt övervaka, godkänna och följa upp åtaganden-. Allt samlat i 
ett och centralt arkiv som användare kan nå var som helst, när som helst. 

Nyckelfunktioner i Scanmarkets  
lösning för avtalshantering
•	 Ett gemensamt online-arkiv för alla avtal
•	 Integrerade e-signaturer via DocuSign
•	 Sökning och rapportering via dashboard 
•	 Avtalsmallar, versionshantering, kategorisering och metadata 
•	 Arbetsflöde för godkännande 
•	 Skapa avtal direkt från eSourcing-händelser 
•	 Påminnelser och notifieringar 
•	 Tilldelning och överlåtelse av avtal 
•	 Funktioner för att säkerställa efterlevnad av företagets juridiska mallar och 

klausuler samt myndighetskrav. 

•	 Support tillgänglig för inköpare, intressenter och leverantörer 
•	 Detaljerad granskningslogg med full spårbarhet, enkel att filtrera och skrivas ut

Viktiga fördelar med Scanmarkets 
avtalshanteringsmodul 
•	 2–7 % direkta besparingar på inköpskostnader 
•	 55 % förbättrad regelefterlevnad
•	 25 % ökad förmåga att fånga upp rabatt/återbäring
•	 50 % kortare ledtider vid upphandling 
•	 25–50 % lägre administrativa kostnader kopplade till avtal
•	 Förbättrad insyn i och kontroll av organisationens samtliga avtal och åtaganden 
•	 Effektivare interna processer för godkännanden 
•	 Säker åtkomst till avtalshistorik – när som helst och var som helst
•	 Automatisk notifiering till avtalsägaren om avtal kräver uppföljning eller förnyelse 
•	 Full versionskontroll och komplett ändringshistorik
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Med Scanmarkets lösning för 
avtalshantering kan ni
•	 Samla alla era avtal i ett gemensamt centralt arkiv 
•	 Söka på flera kriterier, inklusive status, nyckelord och 

avtalsförvaltare 
•	 Samarbeta med intressenter, granskare och leverantörer 

över hela världen på 21 språk 
•	 Säkerställa efterlevnad av företagets juridiska mallar och 

klausuler samt gällande myndighetskrav
•	 Övervaka och hantera utgångsdatum, 

godkännandestatus och kommunikations- och 
avtalsversioner, inklusive påminnelser 

•	 Samla all relevant avtalsinformation på ett och 
samma ställe

•	 Skapa avtal direkt från eSourcing-händelser
•	 Automatisera och spåra godkännandeprocesser

Avtalshantering
Enligt en studie från National Contract Management 
Association har mer än 75 % av storföretagen problem med 
att hitta sina avtal, och 85 % använder manuella eller endast 
delvis automatiserade processer för att hantera sina befintliga 
avtal. Eftersom genomsnittsorganisationen lägger cirka 70 % 
av sina utgifter på externa leverantörer kan detta innebära 
stora utgifter för en organisation och dessutom avsevärt öka 
riskerna relaterade till leverans och efterlevnad.

I genomsnitt omfattas nästan 80 % av organisationens 
externa utgifter av ett avtal, vilket innebär att ni förmodligen 
har tusentals aktiva avtal samtidigt. Att åtgärda problem 
relaterade till avtalshantering med ett online-system för 
avtalshantering kan ge stora fördelar för er organisation. 

För att hantera utmaningar inom avtalshantering behöver 
ni tillgång till en lösning som har allt ni behöver, men lika 
viktigt är det att den inte är alltför komplex. Många initiativ 
för avtalshantering fastnar i lösningar som är för komplexa 
och skrämmer bort användarna. Då är det bättre att välja en 
lösning som är särskilt utformad för att vara lätt att använda 
och har enkel tillgång till expertsupport.

Systemet är enkelt att 
använda och produkten 
utvecklas kontinuerligt 
i samarbete med 
kundbasen.

Ian Wilson 
Procurement Manager - Camelot
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